
ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΗ ΕΥΚΑΙΡΙΑ ΤΗΣ TIANDE 

Έννοιες και όροι 

Distributor – φυσικό πρόσωπο που έχει 
αποκτήσει ID από την tianDe με εγγραφή στο 
www.tiande.eu 

Αριθμός μητρώου(ID) – αριθμός που θα 
αποκτήσει ο Distributor με την εγγραφή του στην 
tianDe 

Σπόνσορας – ο Distributor που έχει γράψει 
άλλον Distributorστο δίκτυο του 

Δίκτυο – όλοι οι Distributors που είναι 
γραμμένοι κάτω από τον σπόνσορα 

Προσωπικός όγκος (PA) –αγορές που 
πραγματοποίησε ο Distributor στη διάρκεια ενός 
μήνα 

 

 

 

 

 

  



Όγκος δικτύου (SA) – το σύνολο του προσωπικού 
όγκου τουΣπόνσορα και του όγκου των 
Distributors στην διάρκεια ενός μήνα 

Επίπεδο – η θέση του Distributor στο δίκτυο 

Περίοδος αναφοράς – ένας μήνας 

Ελάχιστος προσωπικός όγκος (MPA) –ελάχιστος 
προσωπικός όγκος του Distributor, που του 
επιτρέπει να αποκτήσει το μπόνους επιστροφής 
του δικτύου του. MIO = 100B 

Πόντος (B) –μονάδα μέτρησης για την αξία των 
προϊόντων 

Κατηγορία (status) – δείκτης επιχειρηματικής 
ανάπτυξης του Distributor 

Μπόνους επιστροφής (BD) – μηναία αμοιβή, που 
θα λάβει ο ενεργός Distributor ανάλογα με το 
marketingplan της εταιρίας.  

OnlineOffice – ηλεκτρονικό γραφείο του 
Distributor, όπου καταγράφεται όλοι η 
δραστηριότητα του κάθε Distributor 

 

 

 

 



BUSINESS 
MARKETING ΓΙΑ 

ΝΙΚΗΤΕΣ

Τρόποι πληρωμής από την tianDe 

1) Αγοράζουμε τα προϊόντα σε προνομιακές 
τιμές. Δηλαδή – 35 % από τις τιμές 
καταλόγου 

2) Πληρωνόμαστε Μπόνους επιστροφήςαπό 
5% - 38% 
a)από το e-shop 
b) με χρεωστική κάρτα tianDe 

    3) Πληρωνόμαστε επιπλέον Μπόνους  

         Επιστροφής 5% από τα πρώτα πέντε 

         Επίπεδα, όταν φτάσουμε την Κατηγορία       

         Director και πάνω. 

     4)εφάπαξ πληρωμή από το Πρόγραμμα 

         The Magic Of Success απότηνΚατηγορία 

          Μανατζερ(5000B) και άνω 

      5)εφάπαξ VIPMπόνους Επιστροφής από την  

          Κατηγορία Αργυρού Directorκαι άνω, που  

          Φτάνει μέχρι 41.250 € 

 

 





Αν γράφουμε ένα άτομο τον μήνα και ψωνίζει το 
κάθε άτομο 50 πόντους το μήνα σε 7 μήνες θα 
έχουμε στο δίκτυο μας 512 σπόνσορες 

512σπόνσορες =1024 € 

Αν γράφουμε 5 άτομα το μήνα και ψωνίζει  το 
κάθε άτομο 50 πόντους σε 5 μήνες θα έχουμε 
στο δίκτυο μας 3125 σπόνσορες 

3125 σπόνσορες = 6250 € 

Αν γράφουμε 5 άτομα το μήνα και ψωνίζει το 
κάθε άτομο 100 πόντους, σε 5 μήνες θα έχουμε 
στο δίκτυο μας  

3125 σπόνσορες = 16400€ 

 

20 σπόνσορεςx 100 πόντους = 2000 πόντοι = 
221,90 € 

 

10 σπόνσορες  x 850 πόντους = 8500 πόντοι = 

959,70 € 

 

20 σπόνσορες x 850 πόντους = 17000 πόντοι = 

2083 € 

 



(BD)Μπόνους επιστροφής:Για 
προσωπικό όγκο αποδίδεται υπό την 
προϋπόθεση ότι  ≤100 πόντους. 





*Για επιπλέον επιπλέον μπόνους επιστροφής που 
ξεκινάει από το επίπεδο διευθυντή (7000 Β) 
βασική προϋπόθεση είναι να μην υπάρχει KEPS. 

 

*KEPS Κανόνας 75/25 όταν μία γραμμή του 
δικτύου  του σπόνσορα δεν πρέπει να είναι ≥75% 
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